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第１８０３回例会      平成３１年４月３日(水) 

例会会場  大穀多目的ホール 

 

【 開 会 点 鐘 】 １２：３０ 山中基充会長 

【 開       会 】 SAA 平山実君 

【 斉       唱 】 

 君が代 ・ ロータリーソング   「奉仕の理想」 

 

【 四 つのテスト 】            木村好伸委員 

 １．真実かどうか   ３．好意と友情を深めるか 

 ２．みんなに公平か ４．みんなのためになるかどか  

  

【 ロータリーの目的 】           木村好伸委員 

ロータリーの目的は、意義ある事業の基礎として奉仕

の理念を奨励し、これを育むことにある。具体的には、

次の各項を奨励することにある： 

第１ 知り合いを広めることによって奉仕の機会とする

こと； 

第２ 職業上の高い倫理基準を保ち、役立つ仕事は

すべて価値あるものと認識し、社会に奉仕する

機会としてロータリアン各自の職業を高潔なも

のとすること； 

第３ ロータリアン一人一人が、個人として、また事業 

および社会生活において、日々、奉仕の理念 

を実践すること； 

第４ 奉仕の理念で結ばれた職業人が、世界的ネット

ワークを通じて、国際理解、親善、平和を推進す

ること。 

           

 

 

 

            

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【 誕 生 祝 い 】           中嶌清副委員長 

 

   

       鴨下三夫君 木村武志君  

       松崎春代様 横山 博様 

    

【 会 長 の時 間 】            山中基充会長 

皆様こんにちは 

１４日の地区大会ですが、私は鶴ヶ島市議会議員選挙

の公示日ですので欠席致します。幹事も欠席という事

で、申し訳ありませんが、参加される皆様で鶴ヶ島ロー

タリークラブここにあるというご活躍をお願い致します。

本庄ですので、バスを出す予定です。 

また、先日のＩＭご苦労さまでした。社会奉仕の報告

は、もう、今までの人生で最大のダダ滑りで、参加され

た皆様に寂しいというか情けない思いをさせてしまった

事お詫び申し上げます。しばらくは、DA PUMP の USA

は聞きたくない気分です。ただ、アルピニストの大山さ

んのお話は、５０歳から山登りを始めて、エベレストをは

じめ世界最高峰の登頂は、我々でも頑張れができるよ

うな気持ちにさせられました。すごい人というのは、難し

いことを簡単にやってのけてしまう事なのかも知れませ

ん。頑張ろうという勇気をいただきました。 

元号が令和に決まりました。皆さまも４月１日の１１時

半テレビの前で固唾を飲んで見入っていたんではない

でしょうか。政府が遅れていいのかと思いましたが、１０

分ほど遅れて令和と発表がなされました。 

初めての日本の古典からだされた元号であり、万葉集

には、天皇や貴族のほか庶民の歌も収められていて、

新しい時代を国民みんなが前を向いて進みゆくそんな

意義を感じました。 

 

２０１８－２０１９年度  R.I 会長 バリー・ラシン 

第２５７０地区ガバナー 茂木  正    第一グループガバナー補佐 小澤 政治 

鶴ヶ島 RC 会長    山中 基充    鶴ヶ島 RC 幹事   木村 武志  
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TSURUGASHIMA ROTARY CLUB 
万葉集第５巻には３２の梅の花を詠んだ詩があり、令

和はその序分から選ばれました。その中の一首「万代

に年は来経とも梅の花絶ゆることなく咲きわたるべし」、

「世々に年は来て過ぎて行くとも、梅の花は絶えること

なく咲き続けることだろう」との意味で、極寒の冬を超え

て必ず春は訪れるという人生の苦難を乗り越えて前に

進むことができるというエールでだと思います。 

新しい元号のもと、我が鶴ヶ島ロータリークラブの皆

様のご健闘をご祈念し、会長の時間とさせていただき

ます。本日はよろしくお願い致します。 

 

【 幹 事 報 告 】        木村武志幹事 

１．「ロータリーの森」奉仕活動参加のお願いが届いて

います。 

２．越生毛呂ＲＣ創立 50 周年記念式典のご案内が届

いています。 

３．川越中央ＲＣより、週報が届いています。 

４．公益財団法人米山梅吉記念館より館報が届いてい

ます。 

５．4 月のロータリーレートは 110 円です。 

６．4/14 の地区大会へバスで参加される方は後にＦＡ

Ｘ致しますので、確認をお願いします。 

 

【 委員会報 告 】 

◎職業奉仕委員会         齊藤勇司委員長 

 ２/２０企業訪問会計報告 

◎次年度社会奉仕委員会    木村好伸委員長 

サッカー大会協賛のお願い 

 

【 出 席 報 告 】     山岡達生委員長 

◎ニコニコ BOX 

★先日の母の葬儀にはご参列、お焼香賜りありがとう

ございました。今月は妻の誕生月です。 

松崎峰夫君 

★主人の誕生祝ありがとうございます。  横山明美君 

★誕生月です。                木村武志君 

★本日の卓話宜しくお願いします。   佐々木龍児君 

★IM は申し訳ありません。佐々木さん宜しく。 

山中基充君 

★佐々木さん卓話ありがとうございます。 内野一夫君 

内野麒一君 川野昇君 岸田喜好君 

齊藤勇司君 木村好伸君 田中憲一君 

齊藤大祐君 西澤克己君 山岡達生君 

登坂一彦君 青柳英史君 

★元号が変わりました。            渡辺道雄君 

★令和元年に向けて頑張りましょう。    中嶌 清君 

★久しぶりの出席です。           齊藤芳久君 

★新しい元号いいですね。         宮前典子君 

 

【 卓 話 】        佐々木龍児君 

 

 

  
  

 

 

 

 

会員数 出席者 
出席 

免除者 

免除 

出席者 
出席率 

修正

率 

31 名 27 名 3 名  2 名 87%  
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TSURUGASHIMA ROTARY CLUB 
 【2018 年度 新聞折り込み事情】 

■総世帯数      ： 56,613,999 

■新聞（朝刊）発行世帯  ：29,993,652 

■発行割合     ： 52.97％（2 世帯に１の割合） 

■世代別発行状況      ： 20 代：5％ 

※50 代以上が 8 割      30 代：1％ 

           40 代：15％ 

           50 代：21％ 

           60 代：28％ 

           70 代以上：30％ 

 

【配布単価目安】 

■新聞折り込み広告  

：3 円～4 円（サイズや地域による） 

■ポスティング   

：4 円～6 円（配布スケジュール・条件による） 

 

 

【配布単価目安】 

■新聞折り込み広告 

:3 円～4 円（サイズや地域による） 

■ポスティング  

：4 円～6 円（配布スケジュール・条件による） 

 

【チラシ反応率と費用対効果】 

▶チラシ 10,000 枚費用概算：150,000 円 

（デザイン・印刷・配布） 

業種 集客数 反応率 1 人当たり必要利益額 

リフォーム 2 人 0.02％ 75,000 円 

住宅（不動産） 1 人 0.01％ 150,000 円 

食品スーパー 100 人 1％ 1,500 円 

飲食店 50 人 0.5％ 3,000 円 

学習塾 3 人 0.03％ 50,000 円 

▶チラシ 30,000 枚費用概算：300,000 円 

（デザイン・印刷・配布） 

業種 集客数 反応率 1 人当たり必要利益額 

リフォーム 6 人 0.02％ 50,000 円 

住宅（不動産） 3 人 0.01％ 100,000 円 

食品スーパー 300 人 1％ 1,000 円 

飲食店 150 人 0.5％ 2,000 円 

学習塾 9 人 0.03％ 33,333 円 

※費用対効果を高めるポイント 

①同エリアに何度も配布する（認知・タイミング） 

 ※広範囲に撒いて 1 回で終わるよりエリアを絞って回

数を増やす 

②部数が多い方が 1 人当たりから回収すべき必要利

益額を下げられる 

③特典やクーポンを付ける（回収率を算出しＰＤＣＡを

回す） 

 ※切り取り線（ミシン目加工）有は更に効果 UP 

④「とってほしい行動」を明記する 

⑤ターゲットを明確に・ターゲットをできる限り絞る（ペ

ルソナ：メインのユーザー想定） 

 ※欲しいのは高性能なドリルではなく「穴」 

⑥オファー（顧客のメリット） 

 ※誰にどんな良いことがあるのかを明確に 

⑦お客様の声（証拠・論拠）の掲載 

※極端なサービス・値引きは控える 

   （本当に大事なのは「定価で買ってくれる顧客」） 

※チラシの目的を明確にする 

 （購買・来店・来場・認知・資料請求 等） 

 

【インターネット広告】 

※メリット 

細かいターゲティングが可能である / 高いインタラク

ティブ性を有している 

費用対効果が可視化できる / 広告主の都合で広告
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TSURUGASHIMA ROTARY CLUB 
配信の有無や強弱が可能である 

手軽にスピーディーに広告掲載が可能である 

※効果 

▶インプレッション効果：ユーザーへ広告を認知できるこ

と 

▶トラフィック効果：広告を見たユーザーを自社サイトへ

誘導できること 

▶レスポンス効果：広告を見てユーザーが購入などのア

クションを起こすこと 

 

1. リスティング広告 Yahoo! / google 

  →検索結果の上位に表示（クリックで課金）100 円～

500 円 

2. ディスプレイネットワーク広告 / リターゲティング広

告 

 →画像で見せる広告 / 一度訪れたユーザーを追

いかける（表示回数で課金） 

3. アドネットワーク広告 

 →広告配信ネットワーク：多数の Web サイト上で広

告を配信する広告配信手法 

  （クリックで課金または表示回数で課金） 

4. 動画広告 YouTube / AbemaTV / ニコニコ動画 

 →インストリーム広告（30 秒間視聴で課金）またはス

キップ無しの固定課金 

5. ソーシャルメディア広告  Facebook / Twitter / 

LINE 

 →様々な表示・課金方法（年収や職業・趣味関心で

ターゲティング可能） 

6. ネイティブ広告（記事広告） 

 →記事と広告を自然に溶け込ませ、ユーザーにスト

レスを与えず情報を届ける 

7. メール配信広告（テキスト形式・web 形式・メルマガ） 

 →ユーザーに事前に登録してもらった属性やジャン

ルの広告を配信 

 

【インターネット広告課金方法】 

1. クリック課金型 

→広告 1 クリック当たりで料金が発生するタイプの広

告方式 

2. インプレッション課金型 

→広告 1 インプレッション（表示）当たりで料金が発

生するタイプ 

3. 成果課金型（成果報酬型） 

→広告主の商品やサービスが実際に成約された場

合にのみ費用が発生 

4. エンゲージメント課金型 

→SNSにおいて、 ユーザー が投稿に対して反応を

示した割合を示す値 

5. 配信課金型 

→1 通あたりのメールやプッシュ型メッセージの配信

ごと 

6. 掲載課金型 

→ウェブメディア等へ自社のデータ・コンテンツを掲

載・掲載利用料金と期間、入稿規定有 

7. 期間保証型 

→指定された期間、指定された枠へ広告を設置する

方法 

8. インプレッション保証型 

→指定された表示回数が保証されており、その回数

によって料金を支払う 

9. ページビュー保証型 

→一定の期間中に広告主の Web ページへの PV数

を保証し、最低 PV 数ごとに料金が発生 

10. 視聴課金型（CPV） 

→動画が実際に視聴された際に課金がされるタイプ

の広告 

 

    
 

        
米山記念奨学次年度カウンセラー 宮前典子会員 

 

【 閉 会 点 鐘 】 １３：３０      山中基充会長 

 

 

    

 

 

 

 

事務所：鶴ヶ島市商工会館内 

鶴ヶ島市鶴ヶ丘 855    TEL049-271-6600 

          FAX049-271- 6610 

例会場：アルカーサル迎賓館川越 
川越市鯨井新田４－１１  ＴＥＬ049-231-7777 

   E-mail:tsurugashima.rc@ah.wakwak.com 

ホームページＵＲＬ http://tsurugashima-rc.jp 

例会日時：水曜日 12：30～13：30 

http://tsurugashima-rc.jp/

