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第１９３４回例会        令和５年２月８日(水) 

例会場  アルカーサル迎賓館 川越 

 

【 開 会 点 鐘 】 １２：３０ 長峰秀和会長 

 

【 開      会 】 SAA 森治高央君 

 

【 お客様紹介 】            長峰秀和会長 

                 

 

武蔵野銀行鶴ヶ島支店  

支店長 市川琢也様 

 

 

【 会 長 の時 間 】           長峰秀和会長 

20230208 

マーケティングとロータリークラブ 

 

本日はマーケティングについてお話ししたいと思い

ます。会社経営者特にＢｔｏＣ（Business to Consumer）

の仕事を生業とする経営者は、売上を伸ばすことを目

的として、マーケティングについて考えたことがあるか

もしれません。しかし実際は、多くの場合において、正

しいマーケティングができているかどうかは微妙なよう

です。間違ったマーケティングとは、戦略を立てずにそ

の場しのぎで行うことを意味するそうです。闇雲にやっ

ても、売上に繋がることはたまたまあっても継続的に売

上を伸ばすことはできず、売上は上がらないが、コスト

だけがかかるという状況に陥りかねないようです。では

このマーケティングの基本とはどのようなことでしょうか。

マーケティングの基本に「４Ｐ戦略」があります。「4P」と 

 

 

 

 

 

 

は、文字通り4つの「P」のことです。それぞれの「P」は、

マーケティングに必要とされる要素を意味しています。 

■製品（Product） ■価格（Price） ■流通（Place） ■

プロモーション（Promotion） 

これらを適切に組み合わせることを「マーケティングミッ

クス」と呼びます。これら4つの要素が、顧客のニーズと

マッチするよう戦略立てていくことが４Ｐ戦略の基本とな

ります。例えば商品やその価格、宣伝の方法が適切で

あっても、「流通」の部分が不適切で売る手段や経路を

間違えればその商品は思うように売れず失敗してしま

います。つまり、4P のうち、どの要素が欠けても、不完

全ということです。スターバックスのマーケティングの事

例がありましたので、ご紹介します。 

■製品（Product） 

日本のスターバックスには、

日本らしさを感じさせる「抹

茶」系のドリンク、小さなサイ

ズを好む「ショートサイズ」が

ある。 

■価格（Price） 

ドトールやベローチェよりは高いが、ホテルのラウンジ

などと比較すれば安い。これにより、「割安感」を感じさ

せることができる。 

■流通（Place） 

ターゲット層がリッチ層や経済的にゆとりのある層なの

で、高級感漂うエリア（銀座など）にも店舗を構える。     

■プロモーション（Promotion） 

安っぽさを感じさせる宣伝を一切行わず、企業イメー

ジを保ちつつ、スターバックスならではの「マイタンブラ

ー使用で割引」のプロモーションを行っている。 

「スターバックス」は知らない人がいないほど、有名カ

フェチェーンとして定着しています。この４Ｐをロータリ

ークラブに当てはめてみます。Product はロータリーク

ラブの「奉仕」そしてそれを実現していく過程で育まれ

る人間関係、 Price は金額がつけられない価値という

意味でプライスレス、 Place は近隣地域から世界、 

Promotion（特に対外的な）は今のところＨＰ、会員増強

リーフレットでしょうか。ロータリークラブの活動を地域、

特に会員増強候補者にプロモートしていく手法として

は、もう少し工夫が必要な感じがいたします。ロータリ
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TSURUGASHIMA ROTARY CLUB 
ークラブの活動は社会的意義がはっきりしており、その

価値も金額で表現できるようなものではありません。地

元から世界まで幅広い貢献が可能なクラブです。何よ

りも時間を共有する中で育まれる人間関係は代えがた

いものであり、こうした点のプロモーションを通じて、会

員増強を進めていきたいと思います。 

 

【 幹 事 報 告 】        登坂一彦幹事 

１．若手会員トークセッションの参加募集者募集 

２．２０２３-２４年度版ロータリー手帳購入の案内 

３．国際大会地区主催ツアーについて 

４．2024-25 年度ガバナー候補公表・25-26 年度候補

者推薦依頼 

５．鶴ヶ島市交通安全幹事会の案内 

 

【 委員会報告 】 

 

【 出 席 報 告 】        市川大委員長 

 

◎ ニコニコ 

❃ 武蔵野銀行鶴ヶ島支店市川様本日は卓話よろし

くお願いいたします。楽しみにしております。また、

渡辺さんの写真がロータリーの友に掲載されました。

たいへんにおめでたくまたすばらしいことです。ク

ラブとして誇りに思います。       長峰秀和君 

❃ 武蔵野銀行鶴ヶ島支店市川様本日よろしくお願

いいたします。              清水良一君 

中嶌清君 内野麒一君 

 松崎峰夫君 齊藤勇司君 山中基充君 

齊藤大祐君 西澤克己君 木村武志君 

   登坂一彦君 森治高央君 菊田真忠君 

  市川大君 向井宏倫君 藤原勇次君 

佐藤理君 

❃ 妻の誕生祝い有難うございました。  渡辺道雄君 

❃ 支店長市川様本日はお忙しい所有難うございます。

渡辺様いつも素晴らしい写真有難うございます。 

岸田喜好君 

❃ 同じ飯能出身の市川支店長本日は飯能弁で楽し

い卓話宜しくお願いします。     鴨下三夫君 

❃ 市川琢也様中川律子様鶴ヶ島ＲＣにようこそお出

で下さいました。市川様卓話有難うございます。渡

辺さん紅白饅頭有難うございます。  齊藤大祐君 

❃ 渡辺様、りそな銀行の写真拝見して参りました。 

   富士山の３枚は素敵でした。「帰路」は美しく「浮

遊」は面白い作品でした。魂こともご活躍をご期待申

し上げます。               横山明美君 

 

【 卓 話 】           

武蔵野銀行鶴ヶ島支店 支店長 市川琢也様 

   

円安と地域経済について卓話をして頂きました。 

 

謝辞 西澤克己会長エレクト 

 

 渡辺道雄会員の写真がロータリーの友に掲載され

ました。横山明美君お花を有難うございました。 

 

  

【 閉 会 点 鐘 】 １３：３０     長峰秀和会長 

    

 

 

 

会員数 出席者 
出席 

免除者 

免除 

出席者 
出席率 

修正

率 

29名 22名 2名  2名 76%  

事務所：鶴ヶ島市商工会館内 

鶴ヶ島市鶴ヶ丘 855    TEL049-271-6600 

          FAX049-271- 6610 

例会場：アルカーサル迎賓館川越 
川越市鯨井新田４－１１  ＴＥＬ049-231-7777 

   E-mail:tsurugashima.rc@ah.wakwak.com 

ホームページＵＲＬ http://tsurugashima-rc.jp 

例会日時：水曜日 12：30～13：30 

http://tsurugashima-rc.jp/

